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Contato Teste gratis Entrar !

Vamos configurar sua empresa

=) reparacao

e Caso nao tenha, crie uma conta no Pipefy.com C' : Qual 0 nome da sua empresa?

Crie ou selecione sua empresa (Seu nome ou do seu escritorio)

T R S

Crie um novo Pipe do zero (Processo Seletivo)

Assista a Missao 05 para nao perder nenhum detalhe e as dicas extras

Ma3aos a obra... @



http://pipefy.com/
http://douglasscn.com/direito-em-orbita

D douglasscn
.com

LEADS (0) ©  REUNIAO MARCADA (0) (0)
Contato para entender a temperatura Etapa de elaboracao da proposta. Resposta da proposta, objecoes,
da oportunidade e o produto/servico fechamento de contrato

de interesse.

bt

REPESCAGEM (0) (0) CLIENTE PERDIDO (0)
Andlise das objecdes e negociagéo da Envio das informac6es para financeiro N&o se pode ganhar todas...
proposta e pesquisa de satisfagdo
Comece definindo as seguintes fases:

e LEADS I A . —
e REUNIAO MARCADA .
e« RESULTADO DA REUNIAO :‘:"2 ffs"’ |
« REPESCAGEM — |
e CLIENTE GANHO : LTS — |
e CLIENTE PERDIDO ' e

Sendo as 2 Ultimas fases finais e processo

i
Cancelar Salvar

e R + — i
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LEADS (0) (o3 3 Veja uma introdugac (® Veja como funciona
Editar faa@ i oy Condicionais em campos Opcodes Avancadas
Contato para entender a temperatura

da oportunidade e o produto/servico
de interesse.

Wy

e Em cada fase, € importante definir alertas, acesse as

"Opcoes avancadas" e defina quanto tempo uma Alerta de atraso

Define um tempo maximo (SLA) para o card permanecer nesta fase
demanda pode ficar em cada uma das fases Tempo Unidade
3 Escolha uma opgao

e Isso serve para evitar atrasos no andamento da -
N ¢ Escolha uma opgao ,

minutos

captacao do cliente, pois ndo é legal deixar um possivel

horas

Remover fase

—

cliente esperando sem retorno
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) atabases

Databases

+ 83 O

Advogados e

Novo database Colaboradores Leads
0 reqistros 0 registros
B e

&

e Antes de comecar a construir o formulario inicial do pipe, é necessario criar 2 databases

para cadastrar os profissionais do seu escritorio e os leads a serem prospectados



| . douglasscn
") atabase D com

Leads

e Essa database é muito basica, pois entendemos que as
Gnicas informagdes necessarios de se ter sobre um W — p
possivel cliente é seu nome, o da empresa (caso seja um
cliente PJ) e 1 ou 2 meios de contato
W Nome da Empresa: Y
e Pois coletar mais informagdes com o propésito de entrar

em contato para marcar uma reuniao é atentar contra %

E-mail:

N

um dos principios basicos da protecao de dados

e Recomenda-se também adicionar um campo de @ [ o de e Lh a2 e)al & Telefone: >

checkbox de consentimento para a coleta e tratamento re
dos dados com a finalidade unica de oferecer os servicos

(esse campo pode ficar no préprio formulario inicial)



) atabase

Advogados e Colaboradores

e Nessa database vocé pode coletar uma série de
dados necessarios para a gestao dos seus
colaboradores, contatos, divulgacao deles e

principalmente distribuicao de demandas
e Por tanto, recomenda-se coletar os seguintes dados:

e Mas vocé tem total liberdade para adicionar ou

remover Campos conforme achar necessario

NUumero de telefone

Texto longo

Selecao de lista

(Socio, Associado, Estagiario, Secretaria...)

Selecao de lista

(Empresarial, Criminal, Civil...)

Texto longo

1kl

* Mome completo:

* E-mail

* Foto de perfil:

+ Upload file

* WhatsApp:

* DAB:

douglasscn
.com

&

&

Caso sea advogadao, siga o modalo: 98.858/UF. Caso ndo s&ja,
preenchar com "Nao possu

* Endereco completo:

* Cargo:

* Area do direito de prevaléncia/especialidade:

* Minicurriculo
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Conexao de database Lead: y
| 4 Criar novo card
' !
Selecao unica horizontal 9 * Tipo de ciente: s 1 |
e Com as databases criadas, podemos criar o formulario inicial . PessoaFisica | Pessoa Jurdica :
e adicionar uma conexao com elas Texto longo Jog— p
e Clique em "Criar novo card" e em "Editar formulario inicial" ! |
| )
e Adicione os campos conforme a imagem | s |
e Defina quais quer que sejam obrigatoérios Checkbox horizontal " Matéria: %
| Efro madico PAD Empresana Trabalhsta
i Licitaghas Familia (Divorcio) Familia (Pensio
+ Criar novo card ,4 Farmahia |Guarda Contratos Sucesshes 1
: Pena MiliLar mobiliarnio
| Tributa rio E Tribw | je IR
i Holding Familiar Internaciona Prévidencidrio .
G Compartilhar formulario ¢ Editar formulério : X | :; N o .
:I : Dbrigacao de Tazer [ ndo lazer Consumidor ;
N/ Lead | '
ea 1 . | 3
B Checkbox horizontal P & * Como conheceu o escritsrio? s+ |
Google Ads Facebook Ireslagram [
3 Vencimento g Responsaveis (°) Etiquetas @ Anexos . Indicag3o de oulro cliente Cliente retomando P
. * .It Indicacio de algum membro da Firma de Advogados I
e —— —— .
. 1 Ewvenlos presancian Dulros
. s - . bt i e bttt — e i g -‘f
Adicionar campos no formuldrio da fase Conexao de database Advogado responsavel £ i %r

4 Criar novo card

R R TR W T P TR T S P TR e P T T TR T
" Ll
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SRS TSNS Y SR S ST S Ay S S S

o = €3 Automatizar ) Integrar i (8}

Ferramentas
‘ D Apps
e Use as etiquetas para classificar a | Use outros apiicativos junto com . Etiquetas
‘ i b | = =
temperatura do lead (o quao consciente ele : Saiba mais.
, Conexs
esta sobre o problema dele) I
1 Bl ,
{ i | @ ouenTe
e Clique em "Ferramentas", "Etiquetas" e "Criar
i Etique‘ﬂﬁ ‘ MORNO
uma nova etiqueta" ' i ridade on outre |
]
@ o
e Defina 0 nome e a cor de cada temperatura Gerador de PDF
A] Crien DF
Criar uma nova etiqueta

(quente, morno, frio)

Integracoes
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Fase atual

LEADS

LEADS 5

W * Temperatura da oportunidade & :
+ Adiconar etiqueta '
Na primeira fase adicione os seguintes campos: ;
Texto |Ongo Servigo ou produto de interesse: v |
e Etiqueta para a temperatura do lead, Descreva o produl ou servigo de Interesse do lead |
e Texto longo para a descri¢cao do servico, _\
e Selecao de lista com opcao de Email, Whatsapp, .
Telefone, Rede social Selecao de lista © * Meio de contato: p
e Selecao unica para resultado do contato
e Data de vencimento para a reuniéo' Selegéo unica horizontal ® * A reunisio de fechamento é vidvel? y
Sim N3G
e Selecao unica para anotar a objecao em caso de ,_
o ~ B . Data de VenCimentO = * Data da reunido: & !
nao marcagcao da reuniao (vamos criar regras -‘:
condicionais nessa fase) - !
|
Selecao unica vertical 9 A reuniso nso foi visvel porque: p -'
. F O chanl ) QUIS ir a riLGr ‘l
} &l
O chente ir ube pre
O chenle D respondau ma ir
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REUNIAO MARCADA Fa:::;uﬁao MARCADA i

: l
Checkbox vertical J  Check st inicial p
Calcular aco dos honorar Tabela d AB 1%l

. | Confirmar preg¢o a cobrar com a Firma de Advogados i

v : Sl | |

Na segunda fase adicione os seguintes campos: Moeda § * Vator dos Honorérios Inicia ;
- alor 5 norarnas InIcials: g,’}"’ H [

e Checkbox para a referéncia padrao de preco, | T |
o.00 ‘

A i

e Moeda para os honorarios iniciais | i‘
MOeda % * Valor dos Honorarios Recorrentes (TMP): &g }

e Moeda para os honorarios recorrentes . |
. " |

e« Moeda para os honorarios finais (Exito) (R '- ‘?
p ( ) ( $) Moeda $  Honoririos Finais (RS): g i !

e Numeérico para os honorarios finais (%) : | 0,00 l
‘

e Data de vencimento para a validade da proposta W T Monorérios Finais (%) L !‘
| -

e Anexo para a apresentacao de venda (PDF) “
Data de VenCimentO !  pata de validade da proposta [ data reunido: Z :

: * |
W ! * Anexar apresentacao de venda: V4 !:'

-* !

A T TR S N T T T T S s T S L R e S e L
LW



ormulario das Fases
RESULTADO DA REUNIAO

Na terceira fase adicione os seguintes campos:

e Selecdo Unica horizontal para a resposta da
proposta,

e Selecao de lista para as objecdes do cliente que
nao fechar

e Checkbox vertical para os passos necessarios a
confeccao do contrato

e Anexo para guardar o contrato assinado e

digitalizado (ou digital)

Selecao de lista )

Selecao unica horizontal ®
|
a

Checkbox vertical

D)&

Fase atual

* Resposta da proposta:

Fechou Nao fechou

* Qual a objecao pro cliente ndo
fechar o contrato?

* Para o contrato:
Entrar em contato e pedir dados
Elaborar contrato
Cobrar assinatura

Digitalizar

* Anexar contrato assinado:

PDF

+ Upload file

douglasscn
.com

4
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ormulario das Fases
REPESCAGEM | REPESCAGEM

Fase atual

Checkbox vertical ® * Resultado final: Z i

Na quarta fase adicione os seguintes campos: :
Ganho Perdido

e Checkbox para o novo resultado

|

e Selecdo de lista para Gltima tentativa W * Lead perdido: P

e Checkbox para garantir o fluxo do card em | r

Tentar nova reunido sé de ddvidas sobre o fechamenlo. ;
caso pOSItIVO Ultima chamada (galilho da escassez + oporlunidade]

e Conexao de pipe para indicacdées de novos [
leads, conectado com o préprio formulario W I * Volte o cliente para RESULTADO DAREUNIRO
desse pipe para a elaboracao do contrato !

Ok

: , Conexao de pipe : ) Indicacdes: ;i

d
<+ Criar novo card

B i i B i e s b L o b e i R e n e e e L Ll
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LEADS (0) 3 ¢ . . ; : :
o [> V(—,"Ja uma introducao @ VEJa como funciona
Editar fas
Contato para entender a temperd
da oportunidade e o produto/servics = s ' =
g de interesse_ ofc Condicionais em campos Opgodes Avangadas
]

-+ Adicionar nova condicional em LEADS '*.

LEADS L
e Para criar as condicionais mencionadas, clique em

"Editar fase" e em "Condicionais em campo" Reunido ndo viavel |
|
REPESCAGEM :
e Iremos criar 3 condicionais (que é o limite do r_
plano gratuito do Pipefy), uma para a fase LEADS, | Repescagem perdido : :
i :

uma para a fase RESULTADO DA REUNIAO e uma | RESULTADO DA REUNIAG

para a fase REPESCAGEM : | ?

| Nao fechou : ;

T T D e ST T T PR T R L e S e T L T e R P T P T P e e = P e Y
" ¥
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Primeiro, defina o cenario

Leads_

® A reunido de fechamento ... éigual a Nao

+ Adicione mais condicdes a este cenario

‘ ¢ Adicione oultro cenario

e Crie uma condicional (conforme imagem) Se o cenario que voce definiu acontecer, faga isso

para sé exibir o campo de "A reuniao nao Exibir A reunido nao foi viavel p... [x] !

foi viavel porque" e- também para

esconder o campo "Data da reunido" se o Feconder Hata ga reunise: © f
campo de "A reuniao de fechamento é b Adicione mais acbes f
viavel" for igual a "Nao" t
e Caso negativo, ocorre o oposto Se o cenario que voce definiu ndo acontecer, entao faga isso
(aUtocompletar com su?estc")es) Esconder A reuniao nao foi viavel p... [ ] l!

.
|

Exibir Data da reuniao: (%] A

=

B e o it B e Ty S an o Eh T T R TR P Gt o | Frsmny = e T Y T T T e 3 -
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Condicional

Primeiro, defina o cenano

Resultado da reuniao 9 Resposta da propose: °|

i Adicione mais condicoes a este cenario

‘ AdIClone outro cenano

. !
¢ | Se o cenario que voceé definiu acontecer, faga isso

Exibir Qual a objegdo pro cliente... (]

e Crie uma condicional (conforme imagem)
para s6 exibir o campo de "Qual a objecao Esconder Anexar contrato assinado: o r
pro cliente nao fechar"-e também para ) ,

Esconder Para o contrato: (x]

esconder os campos "Anexar contrato

AdICIONnS mais afoes

assinado" e "Para o contrato" se o campo | -,

de "ReSPOSta da prOPOStaII for Igual a "Néo Se 0 cenario que voce definiu nao acontecer, entao faga Isso }

u

fechou" Esconder Qual a objegdo pro cliente.. Q |

e Caso negativo, ocorre o OpOStO .- |

: p “‘ Exibir Anexar contrato assinado: o '
(autocompletar com sugestoes) |

Exibir Para o contrato: (] b

Bt 2 s LRt e ik i B gete s e -:-r,—-—- St Sk et L aipas Sl 3 b ain s Yo riiy L et e b g TR 3
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Condicional

Primeiro, defina o cenano

Re pescagem . @ Resultado final: e igual a Perdido (]

+ Adicione mais condicoes a este cenario

— ——— e —

AdIcCione outro cenano

e

e Crie uma condicional (conforme imagem) 36 0 canisis qus vock elinly scamtuces, Tece ko

para s6 exibir o campo de "Lead perdido" Exibir Lead perdido: x} |
e também para esconder o campo "Volte r
3 : N Esconder Volte o cliente para RESU... o l
o cliente para RESULTADO DA REUNIAO" |
se o campo de "Resultado final" for igual a | + Adiclonemais aces
,‘
[ ] I«”
"Perdido" :
't
e Caso negativo, ocorre (o) oposto Se o cenario que vocé definiu nac acontecer, entdo faga isso E

(autocompletar com sugestoes) Ecconder Lead perdido: o

|3 -
v i

Exibir Volte o cliente para RESU... Q

T T T T T T T T T T T R T T T W T I T T ST T T T R TRy e g T T e T i T T I R W T W R T ey
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plpef)*Ir T Funil de Vendas

U Kanban B8 Relatorios (8] Formulario Emails (5 Painéis

e Vamos agora criar um template de email para ser enviado

D Automacdes de email
ao possivel cliente com a proposta de honorarios

[J Templates de email

e Clique na aba de "Emails" e em "Templates de email" no

R {03 Configuracdes de email
canto inferior esquerdo

N
|

(?) Tour rapido
e Em seguida cligue para "Criar novo template" —

= F FE o FER

Criar novo template -+
. ’ i




Voceé precisa adicionar:

Titulo

Nome do remetente

Email do remetente (do seu escritério)

Email do destinatario (utilize o [+] para incluir o campo
dinamico e puxar o dado diretamente do cadastro do Lead)
Assunto .

Corpo do email (inclua um campo dinamico para chamar o
Lead pelo nome, outro para incluir o anexo da apresentacao
da proposta criada e até um com a data de validade da

proposta

: douglasscn
.com

Nome do template de email

Crie umn nome para identificar seu template de ema

Proposta da Cliente

Nome do remetente

0 nome de guem est3 enviand

. Enderaco de amail
+ : customizado

Firma de Advogados

Email do remetente

O Pipefy utiliza como “respol = gue vocd tenha um endereco de email personalizado.

douglas@firmadeadvogados.com.br

Email do destinatario

E"GE"EI;.IZS. de email que vio receber o email

Start form =+ Lead: = E-mail: £

cCC CCo

Assunto

O zssunto do email gue vooé estd enviando

Firma de Advogados - Proposta de semvigo juridics

Campo dindmico

Ola novamerite, ! Esperamos gue esteja tudo bem com vocé!
Antes de mais nada gostariamos de agradecer o seu interssse pela Firma de Advogados!
Seria incrivel ter vocé como diente! A Firma de Advogados € compesta por Advogados empreendedores & humanos gue

S precCUpam com cada caso & com cada cliente. Estames dispostes a dedicar todo o esforgo necessario para transformar

qualquer problema e uma oportunidade.

Cligue no link para baixar a proposta de servicos juridicos: [UEEUEREEEDEte L Y SR L ER

Estamos & disposicio para esclarecer quaisquer dividas!

gy Configuragies de idioma {0y Template de email padrao Cancelar Salvar como | Salvar a fechar



e Antes de salvar, entre em "Configuracoes de

idioma" no canto inferior esquerdo do template

e E coloque o idioma pt-BR e o seu fuso horario (no

meu caso GMT -03:00 Sao Paulo)

e Por fim clique para Salvar a configuracao e

depois para Salvar o template

{03 Configuracdes de idioma

B

@D/ douglasscn
.com

@ Template de email padrao

[
i

Configuracoes de idioma

Idioma

Selecione o idioma em que vocé esta criando este email

pt-BR @

Fuso horario

Selecione o fuso horario para o qual vocé esta enviando este email

(GMT-03:00) America/Sao_Paulo @

Cancelar SEWEL




A utomacoes

e Clique em "Automatizar",

depois "Criar nova automacao"

o Selecione "Sempre que.." "Um

card entrar em uma fase"

@D/ douglasscn
.com

[+ Compartilhar 28 Pessoas (VL _a'o O, Laboratorio o
Q = ) Automatizar Y] Integrar i (O
Automacoes

Defina acdes automaticas e melhore a eficiéncia de suas equipes. Saiba mais.

Sempre que...

Um card entrar em uma fase

Al Um campo for atualiz

. Um card for criado

Configure uma automacao
para ser executada sempre

que um card entrar em uma
determinada fase.
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A utomacoes

.-‘-\. .
Um card entrar em uma fase *—* Fagaisso...
Envie um template de emsil
: - . - automatcamenta sempre
No pipe Envie um template de email o i chebr ks e

acontacer.

Y Funil de Vendas |
Mova um card '
Para a fase

Atualize um campo
RESULTADO DA REUNIAO

Crie um card ou registro conectado

e tambem siga estas condigbes i .
Crie um card ou registro

Adicionar condicdo

Mova o card pai

e Confira se o pipe de Funil esta selecionado
e Selecione a fase "RESULTADO DA REUNIAO"

e E em "Faca isso..." selecione "Envie um template de email"



~ ' . - douglasscn
'\ utomacoes - D ‘com

;_
» P
. . : | ;
Envie um template de email |
i
Template de email
a Proposta do Cliente
Previa do email
o Selecione o template de email com a Esta € uma previa de como sera o email
| automatizado. |
proposta do cliente e salve a automacao
dando um nome para ela S
inma ae Aavogaoos
E,;
i
h
Firma de Advogados - Proposta de servico :
jundico
“.
. ‘ ]
Criar automacao

T T T AT T R -wmﬂwe;mm—w—rrw—m' Y
3 L
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([ Compartilhar 02 Pessoas (O {_;m @ A\ ﬁ

tomatizar X3 Integrar i (O3

e A base do pipe esta pronta, vocé ja pode

eE s . = = = - — 4 3 - e == 2 55 = e 5
el e e e SPESONE P TS SO R PR N SN SRR S N USSR S S N TSP SR TN SR -

Convidar pessoas

adicionar os membros da sua equipe para pessoasnopipe =
erencie pessoas e fungdes. Saiba mais.
comecar a prospectar | | "pessoanesoe piie

Nome Funcao t
e Clique em "Pessoas" e em "Convidar pessoas" ) oosoes e o |
douglas@firmadeadvogados.com.br i
|
r

e Adicione o0s e-mails dos colaboradores, s ——- —

selecione o nivel de permissao de cada um (na

Adicionar por nome ou email

versao gratuita do Pipefy s6 é permitido usar a

1" douglas@douglasscn.com Admin do Pipe

funcao Administrador) e clique em "Convidar"

+ Adicionar mais pessoas

Escolher pipes

e Limite de 10 pessoas no Pipefy gratuito Escolha os pipes para adicionar Administradores e Membros.

1 [ + Escolher pipe] [MODELO] Demandas
|
. !

Convidar




- ; [ douglasscn
C ompartilhamento J _ D com

pipefy * Funil de Vendas

0 Kanban (8 Relatérios Formulario [ Emails (15 Painéis

"y ’ —

4
(4 Visualizar Editar formulario Modo Publico

B ©

e O pipe ja esta completo e automatizado e vocé pode utilizar
esse modelo para receber indicagcées externas de leads
e No pipe, clique em "Formulario" e em "Editar"
Formulario publico 4

e Selecione o "Modo Publico" : | Este formulario esta publicado e pronto para uso

f nesle enderegu:

¥
L

Ative a opcdo para torna-lo "Publico" e copie o link para https://app.pipefy.com/public/form/...

divulgar seu pipe de funil de vendas




Editar logo

- ~ | ™ douglasscn
) ersonalizagdo L

.
E Ji Escolher arquivo
Remover

*Titulo do formulario

e Na mesma tela, logo abaixo vocé podera personalizar seu formulario QEEmENIG e seuiGas Midicos

Descrigdo do formulario

Ola, seja bem vindo(a)! Preencha o
formuldrio a sequir para que possamos lhe
atender.

e Selecione a logo do seu escritério

e Escreva um titulo e uma descri¢cao para o formulario

*Texto do botao

SOLICITAR ORCAMENTO
e Escreva o texto de acao que deve aparecer no botao quando o

Cor da marca

cliente finalizar o preenchimento
0900000000
E XX X R

Fundo de tela

e Selecione a cor principal da marca do seu escritério
LY

e Selecione um plano de fundo (dica: pesquise "office")




= ersonalizacao

A seguir, permita o "Rastreio de solicitagdes" com
preenchimento opcional (pois vocé ja coletou o email
do lead no cadastro dele)

"Mostrar logo do Pipefy" ativado (versao gratuita)

"Permitir mais de um envio" ativado pois o lead pode ter

mais de uma solicitacao ou indicacao

"Preenchimento automatico" desativado pois cada

solicitacao é unica
1 Y

Salve as alteracoes

x
. -

@D/ douglasscn
.com

Permitir rastreio de solicitacoes «

As pessoas poderao acompanhar o status das sua
solicitacbes atraves de um link enviado por email.

® Coletar email em uma nova pagina
Preenchimento obrigatorio
® Preenchimento opcional

Coletar email us po de email

Mostrar logo do Pipefy

Permitir mais de um envio

Permitir preenchimento automatico
com base em envios anteriores

©)
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Lead:
@& CADASTRAR

*Tipo de cliente:

Pessoa Fisica Pessoa Juridica

Motivagao :

Missao cumpridal! | .

V4
RS 1 T

*Matéria:
; 1 Erro médico PAD Empresarial
. Oragamento de _ o
. Eomi ] Trabalhista Licitagdes
sServigos ]LII'IdICOS
Familia (Divércio) Familia (Pensdo)
Ola, seja bem vindo(a)! __: -
Preencha o formulario a Familia (Guarda) Contratos
sequir para que possamos lhe = Sucessdes Penal Militar
atender, Imobilidrio

Pipe pronto, automatizado e personalizado.

Tributdrio (Execugdes fiscais)

Tribudrio (Isencdo de IR)

Marcas e Patentes Acordo Societario
Holding Familiar Internacional
Pravidenciirio Dano Moral

Maria de Penha
Obrigagao de fazer [ ndo fazer

Consumidor Ambiental

Agora é so registrar os leads que captar e

compartilhar o link com outros possiveis el

Cliente retornando

Indicagao de algum membro da Firma de
Advogados

clientes ou parceiros de negoécio que irao

Eventos presenciais Qutros

O ey

Advogado responsavel

& SELECIONAR

indicar para vocé.




douglasscn
.com

Advonauta

Lembre-se!

Vocé que € membro pode:

1.Baixar o resumo das aulas em PDF I |

2.Baixar o nosso aplicativo exclusivo
3.Assistir as novas aulas dias antes de sair no YouTube

4.Contratar a minha consultoria especializada para o seu escritorio

douglasscn.com/direito-em-orbita

Y



http://douglasscn.com/direito-em-orbita
http://douglasscn.com/direito-em-orbita
http://douglasscn.com/direito-em-orbita

douglasscn
Advonauta DR

Para baixar nosso app, clique ou escaneie o QR Code e tenha uma melhor

experiéncia movel, assistindo as aulas, baixando os materiais e interagindo com a

nossa comunidade exclusiva de advogados apaixonados pelo Pipefy.

Bem-vindos, Advonautas!

BAIXE O APP



http://wix.to/z0CTHCC

douglasscn
.com

(\)

Vagas abertas e limitadas:
e Treinamento completo de Pipefy para o escritério com foco na gestao
e 1 hora semanal durante 3 meses prorrogaveis
e Modelos exclusivos de pipes criados por mim para grandes escritorios

e Tudo personalizado com a logo, as cores e os dados do seu escritério

e Desenvolvimento de soluc¢cdes e produtos especificos via Pipefy
e Dicas, tira duvidas e suporte
e Encontros podem ser gravados

e E entao, vamos juntos automatizar a gestao do seu escritério?

Y


https://app.pipefy.com/public/form/U42PReTA

@douglas.scn

@direito.em.orbita

douglasscnh.com/bio
¥


https://www.tiktok.com/@douglas.scn
http://douglasscn.com/direito-em-orbita
http://douglasscn.com/direito-em-orbita
https://www.linkedin.com/in/douglasscn/
http://douglasscn.com/youtube
https://t.me/DouglasSoaresCN
https://www.instagram.com/douglas.scn/
https://www.facebook.com/DouglasSoaresCN
http://douglasscn.com/bio
http://douglasscn.com/bio
https://cliolink.com/douglas/
https://www.instagram.com/direito.em.orbita/

